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NOTÍCIA LEGAL:
O Publicador se esforçou para ser o mais preciso e completo possível na criação deste relatório, não obstante o fato de ele não garantir ou representar a qualquer momento que o conteúdo é preciso devido à natureza em rápida mudança da Internet.

Embora tenham sido feitas todas as tentativas para verificar as informações fornecidas nesta publicação, o Publicador não assume nenhuma responsabilidade por erros, omissões ou interpretações contrárias do assunto aqui descrito. Quaisquer negligências percebidas de pessoas, povos ou organizações específicas não são intencionais.

Nos livros de conselhos práticos, como qualquer outra coisa na vida, não há garantias de renda. Os leitores são aconselhados a responder a seu próprio julgamento sobre suas circunstâncias individuais para agir em conformidade.

Este livro não se destina ao uso como fonte de aconselhamento jurídico, comercial, contábil ou financeiro. Todos os leitores são aconselhados a procurar serviços de profissionais competentes nas áreas jurídica, comercial, contábil e financeira.

Você deve imprimir este livro para facilitar a leitura.
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Fórum Marketing Online 

Se você quer realmente promover seu site na Internet, seguir os fóruns disponíveis é a melhor opção para você. Esses fóruns são fáceis de participar e não exigem depósito monetário adicional para serem membros. Além disso, por ser um depósito de informações e acessível a qualquer pessoa, esses fóruns são a maneira ideal de anunciar sua página da web.

Eles servem como centros de redes sociais, onde os tópicos são discutidos e as informações são trocadas. Portanto, se alguém puder procurar um fórum em que as discussões realizadas sejam relevantes para o próprio produto ou campo, suas chances de conseguir que seu site seja notado e popularizado seriam maiores. Portanto, esse deve ser o primeiro passo para estabelecer sua identidade na Internet.

Mas lembre-se como é com todos os tipos de marketing ... requinte é tudo. Não faça mais nada com seu entusiasmo. É melhor agir com calma e não parecer que você está desesperado para comercializar seu produto. Essa ansiedade excessiva costuma ser a maneira mais certa de ofender a sensibilidade do cliente, levando a possíveis proibições ao seu site com a alegação de spam.

Portanto, é melhor deixar mensagens frequentes, ainda que subestimadas, informando sobre o que está em oferta ou ir para os fóruns, que têm perguntas sobre assuntos próximos ao seu produto e depois responder a eles. Então vá e leia os tópicos publicados no fórum, descubra qual a melhor maneira de responder às consultas e fazer isso.

Isso ajudará você a criar uma base de clientes assim que as pessoas no fórum confiarem em você para ser útil e genuíno. Feito isso, tudo o que você precisa fazer é sutilmente levá-los ao seu site, e é isso.

Essa é uma opção fácil e lucrativa para você, porque é absolutamente gratuita e é muito fácil segmentar uma determinada clientela de nicho. Mas tente evitar promover seu site em plataformas irrelevantes, pois isso pode prejudicar sua reputação. Faça-o casualmente e sempre faça um acompanhamento e pergunte se a pessoa direcionada achou seu site útil ou não.

Essa é uma ótima maneira de obter feedback, o que ajudará a melhorar o seu site, criar relacionamento com o cliente e atrair novos clientes para o seu site, demonstrando atenção aos seus gostos e desgostos. Mas, finalmente, o mais importante é ter em mente que, embora benéficas para o marketing, essas plataformas são para discussão e não para vendas. Portanto, seja sutil e será uma navegação tranquila para você.

Por que o marketing de fórum é eficaz? 

O marketing do fórum na Internet é a forma de marketing em que você comercializa seus negócios por meio de grupos de discussão online. Primeiro você ingressa em um fórum e começa a adicionar postagens nas discussões. Você não tem permissão para anunciar ou comercializar diretamente através de suas postagens, isso é chamado de spam.

Após se registrar como membro do fórum, você pode criar seu próprio arquivo de assinatura.

Nesse arquivo de assinatura, você pode vincular novamente uma frase-chave ao seu site, que, quando clicada, pode gerar tráfego para o site. 

A seguir, são apresentados os cinco benefícios do marketing do fórum. 

1. Lembre-se sempre de que quando você está postando, está ajudando alguém.É uma grande sensação quando você ajuda qualquer outra pessoa. Se você acredita na lei de quando recebe sempre algo, o marketing de fórum on-line é o lugar para você.

2. Você pode aprender muito de graça.Quando iniciei o site do Team-Schuman.com, nunca senti vontade de publicar. Eu só li as postagens de outras pessoas. Eu participei do Fórum do Guerreiro e aprendi muito, o que me ajudou a expandir os negócios.

3. Você receberá publicidade gratuita do seu perfil de assinatura.As pessoas leem suas postagens, visualizam seu perfil de assinatura e clicam no link do seu site. Esse tipo de tráfego é muito passivo e uma ótima fonte de vendas.

4. Os mecanismos de pesquisa dariam crédito por um backlink quando você vinculasse sua frase-chave ao seu site. Como por exemplo, o site do meu escritor de artigo vincula a frase escritor de artigo. E agora estamos no top 10 do Google por causa dos backlinks do marketing do fórum. Eu tento ser muito regular e postar nesses fóruns várias vezes por semana. Você pode tentar a pesquisa no Google e obterá uma grande lista de fóruns e grupos de discussão. Encontre os poucos que têm alguma forma de relevância para o seu negócio.

5. Outro grande benefício que recebo é que adquiro idéias para escrever artigos no meu blog, passando por diferentes tipos de perguntas que as pessoas fazem. Uma boa pergunta geralmente estimula muita discussão. Tais questões podem ser transformadas em bons artigos.

Esses são vários motivos bons o suficiente para você incluir o marketing do fórum na Internet para fazer parte de suas estratégias de publicidade. Seja consistente e extraia os benefícios.

Introdução ao Marketing de Fórum

O marketing do fórum pode fazer com que seus negócios on-line sejam notados. Os usuários do fórum, em geral, são especialistas em tecnologia e na Internet e gostam de comprar coisas online. Muitos frequentadores do fórum também são autoridades nos tópicos discutidos no fórum.

O marketing do fórum, portanto, ajuda a causar uma boa impressão diante de um público experiente e influente, o que pode ajudar a espalhar a notícia.

A seguir, é apresentado um guia passo a passo que mostrará como efetivamente tornar o marketing do fórum parte de sua estratégia de marketing.

Nem todos os fóruns hospedam as pessoas com quem você deseja se comunicar. Você precisa escolher um conjunto de 5 a 10 fóruns para concentrar suas energias. Garantir que esses fóruns tenham pelo menos 10.000 posts de pelo menos 1.000 membros; que existem pelo menos 10 a 15 novas postagens todos os dias.

Evite fóruns hospedados por seus concorrentes diretos; e aqueles que são inundados por spam.

Crie suas contas de fórum o mais rápido possível. Isso é útil porque a antiguidade é dada muita importância na maioria dos fóruns on-line: alguns exigem que você espere alguns dias antes de postar pela primeira vez.

Ao se inscrever, você será solicitado a concordar com os contratos de usuário e as diretrizes de postagem. Leia estes documentos com atenção. Muitas pessoas pulam isso e apenas clicam em sim, porque há muito jargão jurídico. Mas algumas coisas importantes a procurar são:

· Você tem permissão para incluir links em suas postagens?

· Você pode promover o seu negócio?

· Você pode usar mensagens comerciais como sua assinatura?

· Você pode entrar em contato com outros membros para fins comerciais no fórum?

· Existem restrições sobre novos e privilégios para membros antigos?

· Seu nome de usuário é a primeira coisa que será notada. Escolha um que seja memorável, simples e possa ser facilmente pronunciado. Você pode querer usar seu nome verdadeiro e / ou o nome da sua empresa. Não use combinações aleatórias de letras e / ou números, ou algo que seja significativo para você e você sozinho.

Crie um perfil que o ajude a estabelecer credibilidade. Faça uma descrição de sua experiência e conhecimento. As informações pessoais podem ajudar a quebrar o gelo, mas não se aventurem em tópicos que possam alienar alguém, como raça, religião ou afiliação política.

Acima de tudo, trate o marketing do fórum como parte integrante de sua estratégia de longo prazo, não apenas uma oportunidade única de bombardear os fóruns com informações sobre seu novo produto.

Etiqueta de Marketing do Fórum 

Não há nada que grite "brilhante oportunidade", como faz o marketing na Internet. É por isso que se alguém não quer perder sérias chances de obter lucro, deve ler as regras básicas do fórum postadas em cada site.

Isso fornece diretrizes sobre o que pode ou não ser feito no fórum, ajudando a definir seus limites quanto à agressividade do seu marketing nesses fóruns. A falta disso geralmente leva ao descuido, o que leva a proibições desnecessárias e a marcas negras no nome de um usuário em particular.

Portanto, ler as regras antes de ingressar em qualquer fórum é absolutamente crucial e compreende a primeira regra do marketing bem-sucedido na Internet. As regras do fórum são publicadas logo no início, nas diretrizes ou na categoria de discussão geral, e não são muito detalhadas ou tediosas.

Eles simplesmente proíbem ou desaprovam qualquer tipo de autopromoção agressiva e comentários desagradáveis ​​que possam ofender as sensibilidades dos outros membros do fórum. Mas o grau de rigor na implementação dessas regras difere de site para site; portanto, verificar com antecedência é a maneira mais segura de não se meter em problemas.

Lembre-se de que você é um membro do fórum que se juntou porque gosta do som do fórum e dos tópicos discutidos nele, não deveria estar aqui para se promover. Portanto, não comece a cantar seus próprios elogios e os de seu site e produto no momento em que entrar, especialmente sem contexto.

Leia o que está sendo discutido, veja como o fórum é (formal ou informal) e responda a ele. Além disso, conheça algumas pessoas no fórum, crie um relacionamento antes de abordar o assunto do seu site, que também sutilmente.

Os seguintes tópicos também têm outro bônus. Se você seguir, poderá acompanhar determinadas consultas feitas pelos membros e, se isso se encaixar na sua área de especialização, poderá ajudá-los e resolver os problemas deles, talvez até levá-los sutilmente ao seu site, contendo questões sobre esses problemas.

Isso não apenas gera tráfego para seu site, mas também cria sua reputação. Esse procedimento se torna ainda mais relevante para sites que permitem adicionar os links aos seus sites juntamente com o seu nome. Assim, com o tempo, sua credibilidade aumentará e as pessoas irão para o seu site para obter ajuda ou comprar seu produto, aumentando suas vendas.

Então vá em frente e siga as etiquetas e tudo ficará bem.

Faça sentir a sua presença através da publicação no fórum 

Como parte do negócio de marketing de rede, você saberá que a participação em fóruns é uma maneira eficaz de aumentar sua linha descendente, se você puder fazer o marketing de fórum certo. Se você estiver usando fóruns para criar sua linha descendente, execute estas duas ações básicas regularmente para que centenas de públicos-alvo se interessem em visitá-lo e ingressar em sua equipe.

Participação regular

A incapacidade de usar o fórum todos os dias é negligenciada. A maioria das pessoas pensa que depois de ingressar em um fórum e participar de alguns dias, as pessoas irão conferir. Mas eles não geram leads porque você deve postar muito antes que alguém o verifique.

Para o máximo de resultados, aqui está o que você deve fazer. Primeiro localize 3-5 fóruns que estão no campo de marketing de rede pesquisando no Google. Ao fazer isso, você obterá uma lista de fóruns para participar e participar.

Ao fazer sua pesquisa, procure fóruns com mais de 10000 membros e acima. Isso aumentará sua chance de obter tráfego suficiente que pagará posteriormente pelo tempo gasto na postagem.

Depois disso, prepare uma boa assinatura nas configurações do seu perfil. Crie algo que atraia a atenção de todos para você depois de ler. No entanto, não tente publicamente anunciar em sua assinatura, seja sutil e passe a mensagem. Todo pequeno detalhamento que você acha que acrescentará à sua credibilidade deve ser adicionado ao perfil.

Quando terminar, apresente-se à comunidade. Depois disso, verifique se você é regular com as postagens no fórum. O tráfego não viria se você não publicasse nos fóruns regularmente por pelo menos duas semanas.

Publicar apenas conteúdo de alta qualidade

Todos os dias você encontrará novas pessoas que postarão perguntas. Tente responder a todas as postagens para as quais você tenha respostas ou opiniões. Faça isso para 5 pessoas (pelo menos) todos os dias em cada fórum. Você também pode fazer perguntas relevantes para atrair respostas, para que muitas pessoas notem seu link de assinatura.

Às vezes, tente escrever posts que sejam muito informativos e relevantes. Isso beneficiará outras pessoas no fórum. Você deve escrever artigos com base em sua experiência. Por exemplo: em áreas com êxito em obter tráfego ou em alguma dica útil semelhante que ajudaria outras pessoas a desenvolver seus negócios.






O marketing do fórum pode se tornar um vício 

O marketing de fórum é uma ótima maneira de fazer marketing, se você puder fazê-lo da maneira certa. Mas pode ser um equivalente financeiro de pisar em uma mina terrestre. O marketing do fórum está basicamente mostrando seus conhecimentos e construindo uma reputação. Faz exatamente isso se você fizer da maneira certa. Mas, feito de maneira errada, reflete sua falta de conhecimento e transforma seu nome em lama.

Depois de decidir que os fóruns serão usados, siga as regras e regulamentos. As regras de cada fórum são diferentes. Muitos têm alguns tópicos banidos, alguns permitem propaganda e outros não. Primeiro aprenda as regras da estrada. Não seguir as regras fará com que você seja banido nos fóruns. Mesmo que seja permitido, você não deve anunciar através de suas postagens ou comentários. Confie na assinatura para promover você e sua empresa.

Antes de começar as postagens reais, consulte o conteúdo do fórum completamente uma vez. Ao ler o fórum, você terá uma boa idéia sobre o que é o fórum e a melhor maneira de abordá-lo. Se você tentar entrar, isso terá um impacto negativo no fórum e essa é uma mina terrestre que você certamente desejaria evitar.

Lembre-se sempre de que, juntamente com os recém-chegados, os cérebros mais conhecidos do setor de marketing on-line também estão postando nesses fóruns. Portanto, antes de postar algo sobre um determinado tópico ou tentar comentar em um post, verifique se você possui os conhecimentos necessários para fazer esse comentário. Se você não tiver o conhecimento necessário e disparar do quadril, na melhor das hipóteses você será ignorado ou, na pior das hipóteses, os profissionais de marketing da experiência o chamarão para tarefas e isso arruinará sua reputação.

Não há nada errado em criar um pouco de controvérsia nesses fóruns. Às vezes, adquiro algumas das minhas melhores e mais bem-sucedidas idéias de negócios a partir de tópicos do fórum que criaram alguma forma de argumento dentro das fileiras. Mas isso é totalmente diferente do que ser chamado de fraude.

Comente quando puder ajudar alguém com um problema, caso contrário, mantenha num. o fórum é sobre ajudar um ao outro com um objetivo comum. Se você puder fornecer ajuda, tente. Boa ou ruim, a reputação que você criar nos fóruns será sinônimo de você durante toda a sua carreira online e marketing na Internet.

Etapas para o marketing bem-sucedido do fórum
Você deve seguir as etapas após se registrar em um fórum, para garantir seu sucesso no marketing do fórum.

Muitos fóruns têm tópicos específicos designados para receber novos membros, onde aqueles que acabam de se registrar são incentivados a se apresentar. Sua postagem introdutória deve basicamente informar aos outros membros quem você é e por que ingressou no fórum. O motivo que você deu não deve ser de forma alguma orientado aos negócios. Fazer um discurso de vendas em seu primeiro post será definitivamente desaprovado e poderá fazer com que você seja banido.

Não poste imediatamente. A maioria dos fóruns possui pelo menos uma comunidade grande e unida. Se você repentinamente postar um tópico em que as discussões foram realizadas por dias, você será evitado e ignorado. Passe algum tempo examinando os arquivos - descubra quais tópicos são favoritos eternos e quais usuários são os líderes não oficiais. Observe também a etiqueta específica do fórum.

Sempre que houver perguntas que se enquadram na sua área de especialização, responda-as da melhor maneira possível. Faça backup de suas respostas, fornecendo links para fontes confiáveis ​​e responda prontamente às perguntas de acompanhamento. Se você provar ser um membro útil e eficiente, é mais provável que você preste atenção.

Não se envolva em discussões acaloradas, não importa o que você pensa da pergunta em questão. Lembre-se de que você está lá para criar uma clientela para o seu negócio; fique longe de tópicos como religião, raça e política; não responda imediatamente às críticas; verifique se os outros sabem quando você está brincando; deixam discussões quando se tornam controversas.

Depois de ser reconhecido como um usuário respeitado, comece a comercializar seus produtos de forma agressiva. Concentre-se em técnicas que provavelmente serão benéficas para a comunidade como um todo. Ofereça aos membros do fórum amostras grátis e / ou descontos. No entanto, certifique-se de obter a permissão do moderador do fórum antes de iniciar uma campanha de marketing.

Se você está contratando uma agência de marketing para executar sua campanha, pesquise os métodos deles. Muitas agências usam robôs para enviar spam a fóruns. Embora o spam possa garantir tráfego temporário, a longo prazo, fará mais mal do que bem. Os usuários do fórum não gostam de ser inundados com spam e podem escurecer sua reputação, se assim o desejarem. Portanto, aceite os serviços apenas das agências de marketing que cumprirão as diretrizes definidas acima.

Se possível, você deve lidar com o seu próprio marketing no fórum. 

Importância dos mercados baseados no fórum
Se você está tentando fazer uma marca no marketing online deliberado, definitivamente deve tentar utilizar os diferentes fóruns disponíveis online. Para começar, os fóruns são excelentes para obter informações. Assim, deve-se frequentar esses fóruns para estabelecer seu status profissional. Isso pode ser feito antes de realmente começar a vender seu produto ou serviço. Quase todo profissional de marketing em tempo integral é bastante ativo nos vários fóruns populares de Marketing na Internet. Eles servem como um excelente meio para alcançar o reconhecimento da marca no programa de alguém.

Isso serve ainda para gerar vários contatos úteis. Existem muitas pessoas afins que você pode encontrar on-line e esses fóruns ajudam a angariar clientes em potencial como nunca antes. Assim, os fóruns também são meios sociais extremamente úteis.

Uma coisa que você definitivamente deve evitar ao usar os fóruns é empurrar seu produto indiscriminadamente e com muita frequência para arruinar sua imagem profissional e perder toda a confiança dos colegas usuários.

Existe apenas uma maneira de conquistar a confiança dos membros do fórum e mantê-la, e isso só pode ser feito oferecendo informações ou serviços que são genuinamente úteis para os usuários, além de uma promoção adequada por meio de tags de assinatura, postagens valiosas etc. também pode ser o caso em que o próprio fórum permitiria a promoção, por exemplo, muitos fóruns têm mercados onde você pode realmente vender seus produtos e serviços.

Uma parte significativa de todos os esforços dos profissionais de marketing on-line deve ser enquadrada no marketing do fórum. Esse pode ser outro equipamento muito útil para criar uma marca própria. Criar uma marca profissional em um fórum é o tipo mais eficiente de promoção. A confiança não vem como algo facilmente comprável.

Locais de mercado baseados em fóruns - é mais do que ganhar dinheiro rápido!

Você tem um produto ou serviço no nicho de Marketing na Internet? Talvez você tenha uma campanha de criação de listas em andamento ou esteja vendendo um E-book sobre como ganhar dinheiro online ou, por exemplo, tenha criado um software que poderia ser uma benção para todo comerciante da Internet? Se você tiver algum desses produtos ou serviços, os mercados baseados em fóruns podem ser muito benéficos na venda e no marketing de seus produtos ou serviços.

Contrariamente à crença comum, os mercados de fórum não são de todo destinados a ganhar dinheiro rápido. Em vez disso, você deve usar esses canais de maneira inteligente para alavancar seus negócios.

Aqui, eu não estou falando sobre o significado das tags de assinatura, mas estou focado em fazer negócios reais através dos mercados dos vários fóruns. 

Você sabia que alguns dos fóruns populares de Marketing na Internet recebem uma quantidade enorme de tráfego todos os dias? A maioria desses fóruns tem mais de 60.000 membros bastante ativos e os visitam regularmente. Portanto, você pode imaginar o potencial que o mercado do fórum possui em termos de marketing e geração de vendas de seus produtos e serviços.

Fazendo sua oferta em um mercado com base em fórum

Em um Fórum de Marketing na Internet, todas as pessoas desejam exibir suas habilidades superiores em redação enquanto compõem uma oferta especial. Listei algumas dicas para você seguir ao publicar seu anúncio em um mercado com base em fórum.

Não tente exagerar no título - se sua oferta não puder ser entendida, há grandes chances de você perder. Eles devem ser direcionados para sua página de vendas e a cópia da oferta deve ser curta e pontual.

Além do título, cópia real e forma de pagamento, você precisa garantir a inclusão do seguinte:

· Direitos - Quais são os direitos a serem incluídos (use-os também no arquivo zip!)?
· Garantia - Você garante reembolso? Você é melhor, especialmente se você é novo.
· Termos de entrega - Registre os prazos e se eles são manuais ou automáticos.
· Apoio, suporte - Sua oferta oferece suporte, instalação ou outra ajuda desse tipo?
· Atualizações - Para ser incluído ou servido como extra?
· Avaliações - Você conseguiu de 5 a 10 membros para revisar sua oferta antes? 

Alguns fóruns permitem que os membros publiquem seus anúncios relacionados ao seu produto / serviço gratuitamente. Mas existem muitos fóruns, como o fórum de guerreiros, que exigem uma pequena taxa de US $ 20 para publicar o anúncio.

Além disso, precifique seus produtos ou serviços adequadamente. É melhor se você cobrar um preço especial nos fóruns, o que definitivamente atrairá mais clientes para seus produtos ou serviços.

De fato, em alguns fóruns, é obrigatório cobrar um preço com desconto comparado ao que está sendo cobrado ao público em geral. Isso ocorre porque mais pessoas compram em determinados mercados baseados em fóruns, pois sabem que encontrarão produtos de qualidade a um preço baixo nesses mercados.

Ao pedir um preço mais baixo, você definitivamente terá maiores chances de fazer vendas. 

Lembre-se, eu falei sobre entrega antecipada. Uma boa maneira de entregar em excesso é que você pode cobrar por um produto e fornecer 2 produtos de qualidade aos compradores. Ou você pode adicionar 5 E-books valiosos que serão de grande utilidade para seus clientes ou também pode usar a técnica, comprar 1 e obter 1 técnica gratuita para atrair mais clientes.

Muitos profissionais de marketing experientes criam urgência em seus produtos ou serviços, restringindo o número de clientes ou o período da oferta. Portanto, se você tem um produto ou serviço do qual confia, também pode criar uma exigência colocando certas limitações. Passe algum tempo postando seu anúncio e confie em mim, vale cada centavo ou segundo que você investe. Devido ao grande número de fluxos de tráfego dos fóruns populares de Marketing na Internet, não apenas seus produtos ou serviços, mas você também terá uma boa exposição. É por isso que continuei focando repetidamente a importância de um produto QUALITY e o valor de uma oferta bem elaborada.



Lembre-se, um mercado baseado em fórum tem todo o poder de criar ou quebrar seu negócio on-line. 

Antes de publicar sua oferta

Passe algum tempo nos fóruns

Você pode utilizar os fóruns diariamente de várias maneiras:
· Você pode simplesmente revisar várias postagens novas para descobrir "o que há de novo" - assim, você mantém o controle de todas as novas informações possíveis.

· Você pode formular perguntas específicas para outras pessoas responderem. Assim, várias opiniões podem ser obtidas.

· Você pode ser imensamente sábio e ajudar os outros, respondendo à infinidade de perguntas que todos têm.

· Você pode não ter um conhecimento imenso e, no entanto, deseja transmitir suas opiniões sobre uma coisa ou outra.

· Há a vantagem óbvia de utilizar a função "pesquisa" dos fóruns para conhecer um lado específico das coisas na indústria.

Lembre-se de que as pessoas geralmente pedem soluções e um dos melhores lugares onde as pessoas recorrem para obter respostas para suas perguntas são os fóruns. Portanto, se você examinar cuidadosamente as discussões e os tópicos nos fóruns, tenho certeza de que terá muitas idéias sobre que tipo de produtos estão sendo procurados atualmente.

Com base nas discussões do fórum, você pode criar um produto e pré-lançá-lo nos mercados do fórum para testar as águas e, finalmente, fazer o lançamento principal.

Através da oferta do mercado no fórum, você pode não apenas testar o produto, mas também fazer as melhorias de acordo com o feedback do comprador e finalmente lançar o produto principal que definitivamente terá maiores chances de sucesso garantido. 

Passar um tempo no fórum é obviamente uma maneira muito útil de fornecer informações sobre o mercado. Você sempre pode desvendar aspectos específicos que as ferramentas de pesquisa de palavras-chave não podem. Tome isso como uma garantia definitiva de que esses fóruns são usados ​​principalmente como dispositivos de putaria.

À espreita, os formulários fornecem algumas informações valiosas dos clientes e, portanto, é necessário dedicar algum tempo aos fóruns envolvidos, antes de você finalmente lançar sua oferta.

Por que postar uma oferta em um mercado no fórum?

Teste de preço

Uma oferta de mercado baseada em fórum pode ser uma ótima maneira de realizar testes de preços antes do lançamento principal do seu produto.

Por exemplo, suponha que você esteja vendendo um produto por US $ 10 no mercado de fóruns e venda cerca de 500 cópias, o que significa que você obtém uma resposta positiva da sua oferta. Agora, o que você pode fazer é aumentar o preço do seu produto para US $ 25, aumentar a oferta e ver que tipo de resposta você recebe.

Às vezes, você descobre que vende metade do produto por US $ 25 e por US $ 10, mas adivinhe o que acontece se fizer essas contas - você ainda tem mais lucros! Aqui está uma vantagem adicional: quanto mais alguém paga pelo seu produto, menor a probabilidade de você emitir reembolsos e menor a probabilidade de ter problemas com o atendimento ao cliente.

Primeiro de tudo, como você tem uma margem maior para jogar, você tem mais recursos para se dedicar ao atendimento ao cliente. Além disso, muitas pessoas fazem uma compra por impulso de US $ 10 sabendo muito bem que podem obter um reembolso rápido. Mas poucas pessoas farão uma compra por impulso a um custo comparativamente mais alto.

Como é muito importante definir o preço certo de um produto, uma oferta no mercado com base em fórum pode ser eficaz para ajudá-lo a precificar seu produto adequadamente, criando um equilíbrio entre a atitude do público-alvo e sua margem de lucro.


Desenvolver produtos e aprimorá-los

Existem maneiras de fazer isso.

Primeiro, pode haver um lançamento da primeira versão do produto. Haveria um feedback do consumidor sobre isso que poderia ser avaliado. Poderia haver outras versões e os mesmos processos repetidos por elas até a semi perfeição. Sempre existem coisas e tecnologias mais recentes que incorporam.

O melhor exemplo de desenvolvimento de produto seria a indústria automotiva. Os projetos de carros precisam passar por constantes atualizações para atender às necessidades do mercado. Existem novos modelos a cada ano. Isso é feito mantendo o mercado em mente. Você tem que fazer o mesmo.

Isso implicaria que os recursos semelhantes podem não aparecer todos ao mesmo tempo, mas levam um tempo considerável. Obviamente, há um produto aprimorado em mente, mas as tentativas de alcançá-lo precisarão ser lentas e constantes. A idéia é criar demanda e adequar-se ao modelo de acordo. A receita de modelos anteriores pode ser utilizada para criar melhorias.

Empresas como a Microsoft desenvolvendo novos produtos a cada ano, basicamente melhoram em relação aos anteriores. Há um novo hardware ao qual eles se adaptam ao software todos os anos. Essa pode ser a mesma idéia usada em outros produtos, como produtos de informação.

Como, digamos, algo como um E-book. As informações de cada questão devem fornecer uma sensação de melhoria para os consumidores. Esta revisão pode ser feita a cada seis meses ou algo assim. As informações procuradas por esses dispositivos devem ser atualizadas regularmente para fornecer novos interesses do consumidor.

Dicas sobre sua oferta do Market Place com base em fórum

Para executar sua primeira oferta de mercado baseada em fórum, deixe uma margem de lucro para pagar pelo seu próximo produto. Esse processo, se repetido várias vezes, pode manter sua empresa funcionando continuamente.

Podemos assumir com segurança aqui que, com essas dicas, sua primeira oferta foi muito bem. O produto poderia ser promovido em maior escala em outro lugar. Você também pode obter um preço mais alto por isso.

Tente manter contato com os clientes iniciais, mesmo que você tenha terminado.

Você sempre deve poder responder às perguntas deles em particular. Essas pessoas agora são seus consumidores e precisam ser revisitadas novamente.

Crie um esquema de auto-avaliação para o desempenho da sua oferta. E descubra o que deu errado e onde você pode melhorar as coisas ou que estratégia ajuda mais ou como e onde e por que as críticas vêm. Melhoria pode ser a única preocupação.

A qualidade da entrega, o valor e o valor devem ser sua principal preocupação. Você deve poder associar sua Oferta a direitos de áudio, vídeo, revenda e assim por diante.

Encontre um parceiro adequado, encontre interesses comuns e tente expandir. 

Você sempre pode corrigir as coisas e repetir. A inércia não deve ser perdida. Lembre-se também de continuar com as considerações do fórum, mesmo quando tiver terminado de desenvolver alguma estabilidade financeira. Esteja sempre pronto para crescer.

Gerenciamento de sua oferta
É difícil acreditar até que ponto as pessoas recorrem para que sua oferta seja notada. Existem pequenos truques "furtivos" a serem vistos, como pedir às pessoas que publiquem sua oferta, em vez de alguns produtos de bônus. Você pode realmente evitar o "Lado Escuro" e não fazer truques para atrair a atenção para sua oferta. Obviamente, você pode responder perguntas que são feitas e, definitivamente, agradecer às pessoas de tempos em tempos.



Não termine fazendo um monte de posts estúpidos para aumentar sua contagem de posts. Dessa forma, você perde vendas e as pessoas são facilmente desligadas por esses truques assim que descobrem e descobrem não é muito difícil. Basta fazer produtos muito bons que vendem bem e você fez o truque.


Como você pode alavancar sua empresa com uma oferta do Market Place baseada em fórum?

# 1 - Agradeça aos seus compradores

Isso é bastante óbvio, certo? No entanto, o problema é que apenas um em cada quatro vendedores do Forum Market Place realmente faz isso.

Quão problemático isso pode ser? Basta enviar a eles uma nota de agradecimento assim que comprarem o produto. Isso não pode ser tão difícil. E há chances subseqüentes de que isso funcione para você mais tarde. Para dar mais um passo, você pode publicá-los cartões manuscritos, agradecendo. Talvez você possa utilizar um serviço como o SenditCards.com

# 2 - Crie sua lista

Existem várias maneiras de fazer isso de qualquer maneira. Estes também são geralmente legais.

Por exemplo, os detalhes de contato podem ser fornecidos a partir de recibos de pagamento e adicionados à sua lista. Isso é legal, mas não é a melhor maneira de construir listas.

Você pode postar um link em uma página do aperto que pode consistir em um formulário de inscrição. Nessa página, você pode convidar os compradores a se inscreverem. No entanto, este não é novamente o método mais eficaz.

Você pode fornecer um relatório gratuito e informar seus clientes sobre o mesmo e convencê-los de que é bom ser bom para eles se eles se inscreverem na sua lista de inscrição e receberem o relatório gratuito, além de atualizações periódicas. Isso é legal e também um dos métodos mais eficazes.

Por esse método de criação de listas, os assinantes estarão realmente ansiosos por seus e-mails. Eles serão definitivamente atraídos por sua promessa de boa qualidade e conteúdo valioso. Portanto, certifique-se de manter suas promessas.

# 3 - Construa seu banco de dados com cuidado 

Se uma situação complicada está além de você, talvez você possa usar um arquivo simples do Excel para criar um registro de todos os tipos, como nome do cliente, detalhes de contato, data do pedido, nomenclatura do produto ou serviço, preço e outros dados úteis. 

Por que você precisaria fazer isso?

Isso se deve ao fato de que você deseja rastrear o tipo e o número de pessoas que são seus consumidores, além do que você teve que vender. Você também pode querer fazer isso porque precisa saber o que mais pode fazer para que eles comprem de você novamente e o que você deve oferecer e a que preço na próxima vez.

Há também uma necessidade geral de descobrir mais sobre os clientes e sua utilidade para os seus negócios. Isso permitirá que você localize o melhor tipo de cliente para vender seu produto e isso pode ser extremamente útil.


# 4 - Faça uma oferta com o seu upsell

Muitos profissionais de marketing não conseguem entender o fato de que a venda "front-end" costuma ser o centro de lucro mais minúsculo. O dinheiro principal realmente chega pela porta dos fundos, que é o "back-end" de vendas que você gerencia. Nunca espere muito tempo. Pode ser um grande erro. Quando você poderia fazer ao comprador uma segunda oferta de "acompanhamento"? A resposta certa seria assim que você quiser e isso pode ser agora.

Sim, logo após a venda (ou mesmo antes disso). Faça isso o mais rápido possível, na verdade. Isso ocorre porque você precisa entender o humor e o modo dos compradores. A própria idéia de ir além da pesquisa habitual sobre produtos e fazer uma compra é motivo de esperança para você. Tente usar essa fase em que o comprador está passando para comprar outra coisa para vender para ele.

É claro que isso não pode ser feito como se você estivesse tentando forçar algo nele. Deve haver um panache considerável na oferta de produtos de upsell em questão. Essa abordagem ajudará você a obter mais vendas e maior confiança dos consumidores em questão.

# 5 - Acompanhe

Obviamente, isso não implica em prosseguir e buscar todos os seus consumidores para comprar. Isso significa apenas que você deve estar em contato regular com eles. Descubra como o produto está funcionando ou receba seus comentários na forma de sugestões, ou você pode até perguntar se eles precisam de ajuda. Indique coisas no produto que elas poderiam ter escorregado.

# 6 - Construa uma ponte sobre o seu caminho

Há duas coisas importantes em uma relação: leva tempo e envolvimento. Você precisa possuir os dois para ter sucesso. Só então você pode esperar fazer a diferença. Deve haver uma certeza de investimento em seus negócios e clientes. Há perspectivas de crescimento novas e empolgantes sobre as quais você pode contar aos seus clientes.

Sirva-os com atualizações e bons conselhos. 

Isso geralmente é feito com a ajuda de boletins / ezine, ou geralmente iniciando um blog ou formando um fórum somente para clientes. Pode haver teleseminars, eventos ao vivo e eventos de networking em grupo do tipo de seminários on-line ou intervalos de treinamento em grupo pelos quais isso pode ser feito.

# 7 - Depoimentos

Os depoimentos chegam apenas quando os consumidores estão extremamente satisfeitos com o seu produto. Portanto, o primeiro grupo de clientes pode ser atendido de maneira especial e com o devido cuidado. O orçamento de marketing pode ser útil para isso.

Em um mundo em que habitamos, a propaganda é muito eficaz quando se espalha pela palavra da boca. Não pode haver um preço fixo para isso. Clientes fiéis e felizes também devem ser atendidos.

# 8 - Consolide seu exército afiliado

A maior vantagem de fazer parte de fóruns é que os compradores são os próprios profissionais de marketing. Eles próprios são pessoas que lidam com produtos de nicho. Se você conseguir convencê-los de seu produto e de sua eficácia, eles continuarão levando seus esforços a maiores níveis de envolvimento.

Eles próprios recomendam que você tenha grupos de clientes-alvo maiores. Você compartilha uma comissão com eles. O sucesso de uma oferta é a base do exército afiliado. Você precisa administrá-lo bem basicamente.

# 9 - Localize parceiros de joint venture

Você encontrará em sua lista de clientes potenciais parceiros de joint venture. Você pode consultá-los imediatamente ou encontrar nomes familiares na lista de consumidores. Você fez seu primeiro contato e terá parceiros de joint venture, se conseguir criar uma boa impressão com seu produto.

# 10 - Faça um grande lançamento

Há certa inércia de movimento que parecia ter surgido de sua oferta e agora há uma maior implementação que você está preparado para fazer. Você também tem seus depoimentos certos. Você tem afiliados para parceiros de publicidade e JV para fazer esse grande lançamento que você sempre esperou obter.
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